
	

	

	

	

	

	

	

	

Ihre Aufgaben: 

• Neukundengewinnung sowie die Kundenbetreuung in sämtlichen Branchen, die unsere Mikro-Komponenten 
verwenden 

• Sie beraten Ihre Ansprechpartner auch kompetent in technischen Fragen 
• Volle Verantwortung für das Management des gesamten Verkaufsprozesses einschließlich der Erstellung und 

Erfüllung eines Forecasts für Ihr Verkaufsgebiet 

Ihr Profil: 

• Technische Grundausbildung und/oder eine höhere technische Weiterbildung 
• Interesse unsere Technik potentiellen Anwendern näher zu bringen 
• offene, kommunikative Persönlichkeit und Spaß am Kundenkontakt 
• Hohe Eigenmotivation, hohe Frustrationsgrenze und ein gutes Zeitmanagement 
• Deutsch und Englisch fließend in Wort und Schrift 

Ihre Perspektiven: 

• Eigenverantwortung 
• Attraktive Anstellungsbedingungen 
• Gute Verdienstmöglichkeiten 
• Unterstützung durch ein starkes Team 

Wir sind ein innovatives, internationales Unternehmen in der Herstellung von mikrotechnischen Komponenten. Neben der 
hochqualitativen Fertigungsarbeit legen wir großen Wert auf technische Beratung und einen individuellen Lieferservice. 

Senden Sie Ihre 
aussagekräftige Bewerbung 

an:  

hr@bartels-mikrotechnik.de.  

Für Vorabfragen steht Ihnen 
Frau Kremer telefonisch unter  

(0231) 47730-500  
gerne zur Verfügung. 

Vertriebsmitarbeiter (m/w/d) 

für die weltweite Kundenbetreuung 


